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NAGYÍTÓ 


Lenni vagy nem lenni 


Dinamikusan fejlődő, de 
kockázatos terület a válla- 
lati integrált ügyvitel. A pi- 
acon szerencsére nagy a 
kínálat, ezért a beszer- 
zéssel kapcsolatos dönté- 
seket alaposan meg kell 
fontolni, amelyhez taná- 
csot is adunk. 

4. oldal 


Internet-suli 


Most induló állandó rova- 
tunkban, a háló történelmé- 
vel foglalkozunk. Hogyan 
kezdődött, kinek állt érdeké- 
ben egy ilyen rendszer lét- me 
rehozása, és ehhez mi köze 

volt a katonaságnak. 64 


7. oldal 
Multimédia 


zjgool0l0ie 


Körülnéztünk a multimédiás 
piacon és csokorba gyüjtöt- 
tük, azokat a kiadványokat, 
amelyeket nemcsak szóra- 
koztató célokra használhat 
a fiatalabb korosztály, ha- 
nem a tudásszerzésben is 
hasznát veheti. 

10. oldal 


Iráni riport 


A távoli és egzotikus Irán- 
ról minden inkább eszünk- 
be jut, mint az informatika. 
Munkatársunk . riportúton 
járt Teheránban. 
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80 másodperc 
alatt a Föld körul 


U.S. Robotics: A hálózatépítés vezetője ami 


Megbizható modemek 33,6 kbit/s sebességig 
(az X2 frissités hamarosan megjelenik) 
A vonatkozó szakhatósági engedélyekkel 
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A Compag megveszi 
a Digitalt? 


Mi jöhet még ezután? — tették fel sokan a kér- 
dést a számítástechnikai ipar eddigi legna- 
gyobb cégfúziója hallatán. Nem akármilyen 
cégek jelentették be egyesülési szándékukat. 
A — Compag — Computer Corporation 
(http://www.Compag.com) a 100 legnagyobb 
amerikai vállalat egyike, a világ ötödik legna- 
gyobb számítógépgyártója és a világ legna- 
gyobb személyi számítógép-gyártója. Továbbá 
az elosztott vállalati megoldások vezetője: a 
Compag több, mint egymillió kiszolgálót érté- 
kesített. Tavaly a cég teljes bevétele 24,6 milli- 
árd dollár volt. Partnerei száznál több ország- 
ban értékesítik temékeit. 


A Digital — Eguipment Corporation, 
(http://www.digital.com) a nagyteljesítményű, 
Web-alapú, a vállalatok számára a világméretű 
piacon kompetitív előnyöket biztosító számí- 
tástechnikai megoldások egyik vezető gyártó- 
ja. A Digital Internet-megoldásai díjnyertes 
rendszerekre, kiemelkedő hálózati infrastruk- 
túrára, innovatív szoftverre és ipari alkalmazá- 
sokra épülnek. A Digital Alpha processzoros 
gépei világszerte, így nálunk is rendkívül sike- 
resek. Ezt a céget vette meg egy részvénycsere 
— készpénzfizetés kombinációval a Compag. 


Folytatás a 11. oldalon 


Szabad a Netscape 


A szakmai sajtóban egyre többet cikkeznek ar- 
ról, hogy a szoftveripar óriásai és a szabad 
szoftvereket fejlesztő kis cégek között mind 
mélyebbek az ellentétek. Az ok — anyagi és 
presztízs szempontok mellett — az Internetre 
gyakorolt befolyás. A feszültségeket valószí- 
nűleg tovább növeli, hogy a Netscape vezetősé- 
gének január 25-i bejelentése szerint, a Com- 
municator február 1-től forráskóddal ellátott, 
mindenki által ingyenesen elérhető szabad 
szoftver lesz. A Netscape — fél hivatalos 


indoklás szerint — belátta, a piacvesztést úgy 
tudja ellensúlyozni, hogy a  böngészőjét 
nemcsak ingyenessé, hanem egyenesen sza- 
baddá teszi. 

Azok, akik a szoftver mellett támogatását is 
meg akarják szerezni, akadálytalanul megvá- 
sárolhatják. A kérdés joggal merül fel: mi az 
üzlet a szoftvercégnek abban, hogy a termékét 
szabaddá teszi? A Netscape böngészője eseté- 
ben a válasz elsősorban az előre menekülésben 
keresendő: piaci pozíciói oly mértékben vesz- 
élyben forogtak, hogy a régi formájában min- 
denképpen fel kellett adnia a böngészővel való 
kereskedelmet. 

A Netscape manővere messzire mutató kö- 
vetkezményekkel jár. A Communicator nem- 
csak a Netscape egyéb termékei számára mu- 
tatja az utat, hanem közelebb hozza a felhasz- 
nálóhoz is a szabad szoftver fogalmát, így némi 
esélyt ad a desktop operációs rendszerek piacán 
kialakult monopólium megtörésére. A Com- 
municator következő években várható látvá- 
nyos fejlődése előrevetíti egy remélhetőleg na- 
gyon izgalmas versengés lehetőségét. 


Villámgyorsan 
a weben 


A Compag, az Intel és a Microsoft összefog a 
GTE-vel és az öt Bell-rendszerű társaság közül 
néggyel hogy kifejlesszenek egy olyan tech- 
nológiát, mellyel az Internet sebességét 1.5 
millió bit/sec-re lehetne növelni. Ezáltal a na- 
gyobb kép és hangfájlok néhány perc alatt le- 
tölthetők. Az új ultragyors modemek a közön- 


séges telefonvonalakat használnák azonban 
folyamatosan a Net-en lennének, így nem kel- 
lene mindig bejelentkezniük a szolgáltatóhoz 
és nem lehetne rajtuk hagyományos beszélge- 
téseket folytatni. A project az úgynevezett 
DSL (digital subsrciber line - digitális előfi- 
zetői vonal) technológián fog alapulni. 


A jövő útja 
Háló, modem, site-ok, elérési sebes- 
ség, letöltési idő, Java, keresőprogra- 
mok. Az internetezők által nap mint nap 
használt kifejezések. Néhány éve azon- 
ban ezek a szavak a mostani "profik- 
nak" is idegenül hangzottak. Csakhogy 
az eltelt évek alatt megbarátkoztunk az 
akkor még ismeretlen fogalmakkal. A 
jelenleg 20 és 35 év közötti korosztály 
beletanult a címkeresés, a minél gyor- 
sabb letöltés, és még sorolhatnám... 

Az ennél fiatalabbak pedig már bele- 
születtek az Internet használatába, nem 
jönnek zavarba ha egy filmrészlet mov 
vagy mpeg, egy hangfájl waw kiterjesz- 
tésű. Természetesnek veszik az E-mail 
szolgáltatásait tudják, miért jobbak a 
Java alkalmazásokkal felszerelt oldalak 
és mikor, mi az aktuális szenzáció a 
Weben. Egyszóval: profik. 

Mindezek ellenére sokaknak még 
csak most nyílt alkalmuk számítógépet 
vásárolni, s ezekben a napokban lép- 
nek abba a korba, hogy a papa megen- 
gedi az állandó szörfölést, sokan egy- 
szerűen többet akarnak tudni arról a 
médiumról, amelynek éves bevétele 
milliárd dollárokban mérhető. 

Elsősorban nekik, kezdőknek ajánljuk 
mostani számunkban induló Internet- 
sulinkat, de azok is bátran olvashatják, 
akik naponta kapcsolódnak a hálózatra. 
Mert World Wide Webbel valamilyen 
szinten mindenkinek foglalkoznia kell, 
hiszen abban azt hiszem egyetérthe- 
tünk, hogy a jövő egyik lehetséges útja 
az Internet, és ki az, aki ne szeretne a 
jövő részese lenni. 
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LAPZÁRTA 


TALLÓZÓ ÉR 


Vigyázat, veszélyes vírus! 


Win.RedTeam -— néven jelent meg a ki tudja, 
hányadik, ám különösen veszélyes, rosszindu- 
latú számítógépes vírus. A 16 bites windows- 
programokra "szakosodott" digitális kártevő 
nagyon szeret utazni: e-mail mellékletként (at- 
tachment) önmagát küldi tovább a közkedvelt 
Eudora e-mail-programmal, ha a megfertőzött 
gépen ezt a levelezőszoftvert használják. A ví- 
rus által generált e-mail angol nyelvű szövegé- 
ben bizonyos utalások találhatók a kártevőről, 
továbbá az a felvilágosítás, hogy a K-RTE- 
AM.EXE paranccsal irtható. 

Csakhogy, aki hisz a levélben írtaknak, és ki- 
csomagolja a K-RTEAM.EXE fájlt, keserűen 
állapíthatja meg: szó sincs semminemű vírusir- 
tóról, sokkal inkább magáról a vírusról, amely 
nyomban megfertőzi a windows-kernelt (fel- 
ügyelő programot), és ha telepített Eudora-t ta- 
lál, nyomban befészkeli magát a címjegyzék- 
be, hogy szaporodhasson. Ha hihetünk a vírus- 
ban elrejtett magyarázatnak, akkor kiderül, 
hogy tavaly nyáron született Ausztráliában, 
szerzője "Soul Manager". Részletes víruselem- 
zés, továbbá a vírus által küldött e-mail szöve- 
ge megtalálható az AVP antivírusszoftver onli- 
ne víruslexikonjában a következő címen: 
chttp://www.avp.ch/avpve/newexe/win- 
dows/redteam.stm2 


Sokba kerül a 2000. év 


Az amerikai kormány több mint 2 és fél 
milliárd dollárt költ az elkövetkező két év- 
ben a 2000. év beköszöntével várható szá- 
mítógépes dátumproblémák kiküszöbölé- 
sére: főleg a hadsereg és az államháztar- 
tás gépeire lesz gondjuk. A magyar kor- 
mány — meg nem erősített hírek szerint - 
ezen időszak alatt mintegy 600 millió fo- 
rintot költ hasonló célokra. A minisztériu- 
mok eddig még nem átálytott számitás- 
technikai rendszereit várhatóan egy éven 
belül teljes egészében... 


Alomház 
csúcstechnológiával 


A Microsoft, az Intel és a Softbank Holdings — 
egy pénzügyi befektetési alap részvételével -, 
és Paul Allen Microsoft társalapító támogatá- 
sával létrehoztak egy új céget. A vállalkozás 
olyan vezetéknélküli technológiák kifejleszté- 
sét tűzte ki célul, melyekkel lehetőség nyílik a 
különböző háztartási gépek és berendezések 
távirányítására. A ShareWare nevű vállalat 
rendszere közönséges PC-t és vezeték nélküli 
rádiókészüléket használ, mint központi egy- 
séget. A rendszer által a háztulajdonos a ház 
bármely pontjáról képes elérni az Internetet 
egy kézi PC segítségével és hasonlóképpen tud 
irányítani a hagyományos televíziótól kezdve a 
web oldalakon át minden eszközt ami a rend- 
szerhez kapcsolt. Így, akár kocsimosás közben 


is lehet e-mailt küldeni. Kérdés persze, ez-e a 
legfontosabb az ember életében? 


Örület AOL módra 


Amikor egy interjúalany panaszkodott, hogy 
már "23 ingyenes floppy-m és 2 CD-m van az 
AOL-tól" , az America Online vezetője ezt kér- 
dezte: "Nincs olyan barátja akinek oda tudná 
adni?" A válasz-kérdés így hangzott: " Ön sze- 


rint nem értelmetlen, hogy állandóan küldöz- 
getik ezeket az anyagokat?" Case szerint: 
"Nem. Lehet, hogy hülyék vagyunk, de van ér- 
telme. Valószínűleg nincs jobb módszer a szoft- 
verek hosszú távú terítésére. Például az elmúlt 
néhány évben sikerült majdnem minden - Win- 
dows 95-ös illetve Macintosh-os — géphez mel- 
lékelni az AOL csomagot. Ezért tehát a leme- 
zek kiküldözgetésének szükségessége valame- 
lyest csökkent. De eközben megterheltük önt is. 
A gazdasági háttere tehát iszonyúan jó ennek a 
programnak. Szóval ez az őrültség módszere" . 


Szárnyaló szoftverek 


Egy új tanulmány szerint a tavalyi évben 5.5 
milliárd dollárral lettek gazdagabbak világ- 
szerte a magáncélra eladott szoftverek piacá- 
nak forgalmazói. A bevétel az előző évihez ké- 
pest 1590-os növekedést jelent, mely elsősor- 
ban a visszatérő vásárlóknak és a jól csengő 
márkaneveknek köszönhető. Az összes kategó- 
ria közül a házi oktatóprogramok vezetnek, 
melyek 1795-os növekedést értek el 1997-ben, 
az International Data Corp. piackutató szerint. 
A legnagyobb, a játékok és szórakoztatóprog- 
ramok szoftverszegmenséből származó tavalyi 
bevétel növekedés körülbelül 1599 volt, kö- 
szönhetően elsősorban a sok grafikát tartalma- 


zó játékoknak. Az IDC a szoftvereladások nö- 
vekedését a kiskereskedőknek tulajdonítja, 
akik több mindent árulnak egyszerre, diszkon- 
talt áron a regi számítógép barátoknak. A 
szoftvereladások az elmúlt időszak szabadnap- 
jaiban is hasznot húztak az olyan nagynevű cé- 
gek termékeinek felismeréséből, mint például a 
Mattel Inc. Barbie Magic Hairstyler-e. Ennek 
lett a játékprogram következménye a Broder- 
bound Software által készített Riven, mely az 
eladásokban közvetlenül a cég Myst nevű 
programja után következik. 


Népszerű keresők 


A Relevant Knowledge Inc. Internet-figyelő 
cég által készített felmérés kimutatta, hogy de- 
cemberben a hálózatba kapcsolódó minden 
ötödik házban rendszeresen szörföltek az Inter- 
netten. A felmérés szerint a legnépszerűbb ol- 
dalak a keresőszolgáltatások oldalai voltak. Ha 
az eredményeket nemek szerint bontjuk és a 
18-48 év közötti korosztályra szorítkozunk, ak- 
kor megállapítható, hogy a hölgyek körében a 
három legnépszerűbb oldal a barnesandnob- 
le.com, a warnerbros.com és a switchbo- 
ard.com volt, míg a férfiaknál ugyanez az 
espnsportszone.com, a dejanews.com és a 
flashnet.com volt. 


Tovább fejlesztett " 
LSI chipek 


Két japán elektronika cég, a Sony és a Fujitsu 
társulva fogja fejleszteni a következő generáci- 
ós rendszerchip-ek, az LSI (large scale integra- 


megosztják egymással az idevonatkozó szelle- 
mi tőkét és a chip-ek gyártásara egy üzemet 
építenek Japánban. Az újfajta LSI chip-ekkel 
lehetőség lesz az őket használó eszközök mére- 
tének és energiafelhasználásának csökkentésé- 
re, melyek tipikusan a mobil telefonok, a CD 
lejátszók, és sok más termék lehetnek. 


Linux az Exponeten 


Február 17. és 19. között az ausztriai Vienna 
Centerben 250 kiállító mutatja be a pro- 
fesszionális informatika és technológia fel- 
használói számára készült eszközöket és meg- 
oldásokat. A számítástechnikai üzlet, a háló- 
zat és az Internet témakörét felölelő kiállítás 
15000 résztvevővel Közép-Európa egyik leg- 
nagyobb kiállítása lesz. 

A vásárt kísérő kongresszus három szekci- 
ójával mint az eddigi években most is előadá- 
sokat és vitákat rendez az informatika aktuá- 
lis témáiban. A 18-ai Linux előadássorozat át- 
tekintést ad a Linux-al üzemelő rendszerekről, 
továbbá bemutatja a Linux által megvalósított 
LAN, WAN és Internet kapcsolatokat, vala- 
mint a vállalati rendszereket. 
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Lenni vagy nem lenni? 


Ügyviteli programok kicsiknek és nagyoknak 


Dinamikusan fejlődő, ugyanakkor kockázatos terület 
az adatbázis-fejlesztés, azon belül is a vállalati integ- 
rált ügyvitel. A piacon szerencsére nagy a kínálat, 
ezért viszont a beszerzéssel kapcsolatos döntéseket 
kell alaposan megfontolni és előkészíteni. 


WHI A számítástechnikai szoftverfej- 
lesztés legkönnyebb, egyúttal leg- 
nehezebb területe az ügyvitel. 
Könnyű az értékesítés szempontjá- 
ból, hiszen ezt a szempontot min- 
den cégnél figyelembe kell venni. 
Nehéz azért, mert gyakran változ- 
nak a területet befolyásoló jogsza- 
bályok. 

A leggyakoribb hivatali alkal- 
mazás — bérelszámolás, anyag- és 
készletgazdálkodás, belső levele- 
zés - területén hiányos felkészült- 
séggel is gyorsan lehet látványos 
eredményeket felmutatni. Szerve- 
zési vagy marketingszakember, aki 
valamelyest kedveli a személyi 
számítógépet, egészen takaros al- 
kalmazásokat dobhat össze. Min- 
dezt olyan egyszerű szoftverek se- 
gítségével, mint a szövegszer- 
kesztő, a táblázatkezelő, no és a 
valóban könnyen kezelhető és ért- 
hető grafikus adatbázis-kezelők. 


Fejleszthető 
programok 


Nem véletlen, hogy a mai korsze- 
rű irodai szoftvercsomagok nem 
csupán ezeket a kész alkalmazáso- 
kat tartalmazzák, hanem egész fej- 
lesztői arzenált rejtenek maguk- 
ban. Remek dolgokat lehet művel- 


ni például a Microsoft Office 
"97 nevű szoftvercso- 
magban található 
Word szöveg- 


szerkesztővel, 
Excel táblázatke- 
zelővel és Access adatbá- 
Zis-kezelővel, ráadásul ott van a 
Visual Basic, amellyel programoz- 


Bérszámfejtéssel együtt Boz] 
a TB BEVALLÁS is elkészíthető 
mágneses adathordozóra, ha a 


FORINT-SOFT 


programjával dolgozik! 
Kérésére bemutatólemezt 
küldünk! 
79/424-772, 79/325-958 ] 
6500 Baja, Czirfusz F. u. 43. 


ni is lehet. 

Az ügyvitel szabályozási kör- 
nyezete remek megélhetést nyújt. 
Egy olyan országban, ahol szinte 
havonta változnak az adózás, az 
elszámolás és nyilvántartás alap- 


vető előírásai, igazán kifizetődő 
lehet ügyviteli rendszereket írni 
és karbantartani. 

Ám ugyanebben rejlik a problé- 
ma nehézsége is — akár a szabá- 
lyozás, akár a piaci lehetőségek 
oldala felől nézzük. Egyáltalán 
nem könnyű dolog ennyire dina- 
mikusan változó környezetben 
megbízható és tartós rendszereket 
kialakítani. Minél nagyobb egy 
ügyviteli szoftver-rendszer, annál 
fontosabb szempont az adatok hi- 
telessége és tárolásuk megbízha- 
tósága. Fontos továbbá a rendszer 
rugalmassága is abban az értelem- 


ben, hogy ne kelljen az előírások 
és a technológiák gyakori változá- 
sa miatt gyakran cserélni vagy új- 
ra fejleszteni a sok millióba került 
beruházást. 


A külföldi 
mezőny 


A jó piaci lehetőségekből követ- 
kezik, hogy a fejlesztők között 
meglehetősen nagy a verseny. Az 
ügyviteli szoftverek fejlődése a 
barkácsolással — kezdődött. Az 
évek során az első dBase, 
Clipper fejlesztői prog- 
ramokkal készült 
csomagokból 


komoly alkalma- 
zások fejlődtek ki, s a 
nyolcvanas évek végére a 
közepessé nőtt hazai cégek között 
erős verseny indult. Akkoriban 
kezdtek felbukkanni a nagy kül- 
földi ellenfelek is. Először azok a 
cégek — Oracle, Sybase, Grupta, 
Progress, Magic — amelyek az 
ügyviteli fejlesztéshez szükséges 
eszközöket kínálták. Aztán színre 
léptek azok is, amelyek komplett 
ügyviteli alkalmazásokat kínál- 
tak, komoly honosítási munkák 
után. A piac dinamizmusára és 
éhségére jellemző, hogy közülük 
néhány már el is tűnt. 

Nemcsak Magyarországon, ha- 
nem az egész világon az SAP az 
egyik legnagyobb és legnépsze- 
rűbb ügyviteli rendszer. A nagy- 


ml 
iz 
fe 
o 
25 


Fe) 
u 
8 
- 
s 
a 
DD 


Lenni vagy nem lenni? 


vállalatoknál — Mol Rt, MATÁV 
— alkalmazható vállalati integrált 
informatikai rendszer legújabb 
változata elkészült a Windows NT 
operációs rendszer alá is. Első 
magyar nyelvű változatát 1993- 
ban adták ki, ma már csaknem 
harminc nagyvállalatnál műkö- 
dik. Mögötte sorakoznak a külföl- 
di versenytársak változó nagyság- 
rendű hazai képviseletei; DB2 
(IBM), Scala, Adabas, Exact. 
Elsősorban velük kell megküzde- 
niük a magyar vállalkozóknak. 


Aki nem tud 
arabusul... 

Nem könnyű kiválasztani azt a 
programot, amelyik megfelel egy 
adott kisvállalkozás igényeinek. 
A közepes és nagy cégeknél sza- 
kértők segítenek a döntésben, de a 
kicsiknél a "magad uram, ha szol- 
gád nincs" elv alapján általában a 
tulajdonosnak kell választani. Bár 
receptet nem tudunk adni a dilem- 
ma megoldására, néhány ötlettel 
talán tudunk segíteni. 

Először is, döntsük el, mit aka- 
runk számítógépesíteni? A népi 
bölcsességek szellemében, ha 
nem tudunk arabusul, ne akarjunk 
beszélgetni azokkal, akiknek ez 
az anyanyelvük. Kevésbé homá- 
lyosan ez azt jelenti, hogy köny- 
veléssel csak azok próbálkozza- 
nak, akik tényleg értenek hozzá, a 
többieknek könnyen meggyűlhet 
a bajuk az adóhivatallal. A kényes 
munkát jobb erre szakosodott 
könyvelő cégekre bízni, akik fe- 
lelősséget is vállalnak tevékeny- 
ségükért. 

A számlázás, a készletnyilván- 


tartás, a rendelésállomány kezelé- 
se és még jó néhány feladat nem 
adható ki, ezeket házon belül kell 
elvégezni. Programok sokasága 
ígéri, hogy mindent könnyen 
gyorsan  megoldanak, közülük 
kell kiválasztani a nekünk legjob- 
ban megfelelőt. 

Elöljáróban érdemes leszögez- 
ni, hogy majdnem mindig komp- 
romisszumot kell kötni, abszolút 
tökéletes szoftver nem létezik. 
Nagyon fontos, hogy ésszerű hat- 
árokon belül ne az ár döntsön! 
Ügyviteli programcsomagot hosz- 
szú távra vesz az ember, érdemes 
inkább többet fizetni a jobbért. 
Ugyancsak lényeges, hogy le- 
hetőleg egy program, vagy egy 
gyártótól, fejlesztőtől származó 
rendszer legyen alkalmas az 
összes feladat elvégzésére. A kü- 
lönböző programok — még ha 
egyenként tökéletesek is — általá- 
ban nem tudnak egymással adato- 
kat cserélni, és ez sok gondot, fel- 
esleges munkát okozhat. 

A fentiek tudatában szánjunk 
egy kis időt az előkészületekre. 
Gondoljuk végig, mire akarjuk 
használni a programot. Fontossági 
sorrendben írjuk le szempontjain- 
kat.  Konzultáljunk a — köny- 
velőnkkel is, kérdezzük meg, mi- 
lyen formában tudna adatokat fo- 
gadni a rendszerünkből? Tájéko- 
zódjunk ismerőseinknél is, és 
gyűjtsük be tapasztalataikat, hi- 
szen az okos más kárán tanul. Vé- 
gül, de nem utolsósorban, állít- 
sunk össze  mintafeladatokat, 
hogy saját adatainkkal próbálhas- 
suk ki a szoftvert. 

Ezután elkezdhetünk keresgél- 
ni. Egyeztessünk időpontot a for- 
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informatikus mérnök szakára! 


Választhat: 

sz nappali vagy távoktatás 

sz Budapest vagy vidék 

sz az ötödik szemesztertől 
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Ügyfélszolgálaton: 203-0304/8061 
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galmazóval és kérjük a rendszer 
részletes bemutatását. Ne eléged- 
jünk meg azzal, amit ők prezen- 
tálnak, hanem kérjük a saját, min- 
dennapi ügymenetünk modellezé- 
sét. Ehhez kellenek a mintafelada- 
tok. Próbáljuk meg mi is kezelni a 
programot, csak így derül ki 
mennyire "barátságos". Tesztel- 
jük szándékosan hibás adatokkal 
és próbáljuk meg elrontani is. Így 
meggyőződhetünk a beépített vé- 
delmekről és arról, mennyire "bo- 
londbiztos". — Figyeljük meg, 
mennyire logikus a rendszer fel- 
építése és milyen könnyen tanul- 
ható? 

A későbbi továbblépés érdeké- 
ben fontos a rendszer modularitá- 
sa. A modularitás azt jelenti, hogy 
új feladat esetén nem kell egy tel- 
jesen új rendszert vennünk, elég a 
meglévőt bővíteni egy program- 


e multimédia, 


mal. Lényeges szempont a para- 
méterezhetőség is. Például egy 
számlázó programban módosítha- 
tónak kell lennie az ÁFA kulcs- 
nak, mert ha nem az, akkor válto- 
zás esetén a fejlesztőnek kell bele- 
nyúlnia. Ellenőrizzük azt is, hogy 
a számlázó rendszer APEH en- 
gedélyes-e? Tudjuk meg, hogy 
milyen képzés jár együtt a prog- 
rammal és kaphatunk-e azonnali 
segítséget, ha valami gondunk 
akad vele. Legyünk tudatában, 
hogy a legjobb programot is fej- 
leszteni, módosítani kell 
időnként, tehát tisztázzuk előre 
ennek költségeit. 

Végül, de nem utolsósorban 
próbáljunk meggyőződni a part- 
ner stabilitásáról, megbízhatósá- 
gáról. A garancia csak akkor ér 
valamit, ha érvényesíteni tudjuk. 

Horváth Győző 


e és az érintéses (touchscreen) monitorok területén 


forgalmazott termékeit. 
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Engedje szabadjára KÉPZELETÉT! Nyugodtan szárnyalhat a fantáziája, az új 


Compag Deskpro 2000 biztonságos környezetet teremt hozzá. 


Egyesítve a legújabb MMXTM technológiát a még tovább 


fejlesztett inteligens felügyelhetőséggel, a Deskpro 2000 eddig 
példa nélküli értéket nyújt. A legújabb processzor-, memória- , 


és grafikus technológiákat ötvözi könnyen kezelhető egységbe, a 


gyei, az MMXTM az Int 


jól ismert Compag-megbízhatósággal körítve. Mérnökeink határt 
nem ismerő kreativitásának köszönhetően mindez a lehető 


legalacsonyabb élettartam-költséggel párosul. Így már nyilván- 


mm s sm am mm s! való, hogy miért a Deskpro a világ legnépszerűbb PC-je?! 


A Compag Deskpro 2000 - a biztonságos választás, és a képzeletének 


Az Intel Inside embléma, és a Pentium) az Intel Corporation bejegyzett védje 
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ÉGÉST ZRÁRE KENT TAR KE ER ESKÉGRE SE GMZKON 


. Katonás kezdetek mm 


Internet-suli: ahonnan elindultunk 


HI Az Internet mintegy 30 évvel ezelőtt szüle- 
tett egy kísérleti hálózatból, amelynek kiépítése 
katonai kutatási projektként indult. Az Ameri- 
kai Védelmi Minisztérium Fejlett Kutatási Pro- 
jekt Ügynökségét (Advance Research Project 
Agency, ARPA) 1957-ben alapították az első 
szovjet szputnyik fellövését követően. 

Az ARPA kutatói elsősorban a különböző 
helyeken levő számítógépek összekapcsolásá- 
nak lehetőségeit vizsgálták. 1969 decemberé- 
ben helyezték üzembe azt a távolsági számító- 
gép-hálózatot (ARPANET), amely lehetővé 
tette az egyetemek, kutatóintézetek és a katonai 


központok közötti nagysebességű kommuniká- 
ciót. Ez a projekt - később pedig az ebből kifej- 
lesztett hálózat - adta a mai Internet technikai 
megvalósításának ötletét és alapját. 

A csomagkapcsolásnak nevezett új technoló- 
gia lényege, hogy egyszerre többen is igénybe 
vehetik egymással párhuzamosan ugyanazt a 
kommunikációs vonalat, amelynek kihasznált- 
sága ezáltal optimális. Ennek egyik feltétele, 
hogy az eljuttatni kívánt adatsorozatot kis cso- 
magokra bontják és ezek mindegyike megkap- 
ja a fogadó számítógép "címét", ahol a prog- 
ram vagy üzenet újból összeáll. 

Ez a módszer forradalmi áttörést hozott a gé- 
pek közötti kommunikációban, mivel a korábbi 
számítógépes hálózati kísérletek mindegyiké- 


nél külön vonalra volt szükség a rendszerben 
alkalmazott gépek között. 

Azis fontos volt - legalábbis az ARPA szem- 
pontjából -, hogy így olyan hálózatot lehetett 
létrehozni, amelyben az adatfolyamot automa- 
tikusan  átirányíthatják, ha egyes vonalszaka- 
szok vagy számítógépek működése szünetel. 
Az ARPA célja közel sem a mai, nemzetközi 
számítógép használó közösség létrehozása 
volt, hanem olyan adathálózat kiépítése, amely 
a decentralizált, csomópontokra épülő felépíté- 
sének köszönhetően túléli az atomcsapást. 

Az Internet kezdetleges formájában 1983- 


ban kezdte meg működését, amikor az ARPA- 
NET két elkülönült hálózatra bomlott, mivel 
kivált belőle a katonai rész, a MILNET. Mind- 
kettő hálózati címet kapott, és különleges gate- 
way (átjáró) számítógépek irányították közöt- 
tük az adatforgalmat. 

A kísérleti rendszerből néhány év alatt 
először az Egyesült Államok, majd a világ leg- 
nagyobb  akadémiai-kutatóintézeti hálózata 
fejlődött ki. Az egységes szabványoknak kö- 
szönhetően a helyi hálózatok világszerte csatla- 
kozhattak a rendszerhez. Évente csaknem meg- 
duplázódott a kapcsolódó számítógépek száma, 
végül bekövetkezett a hálózatok globális össze- 
olvadása, amelyet ma Internet néven ismerünk. 

K.M. 


Vakoknak szánt szolgáltatás indítását 
tervezi március 1-től egy osztrák iro- 
da. Az egyelőre még névnélküli szol- 
gáltatás havi 800-1000 schillinges 
áron az otthoni gépre kapcsolt Braille- 
kijelzőn jeleníti majd meg a szöveget. 
A mondatokat hanggá alakító felolva- 
sógép bemutatását őszre tervezik. 
Ausztriában közel 200 000 vak él kö- 
zül 10 000-en használnak számítógé- 
pet. 


Második alkalommal került sor arra, 
hogy árverésen értékesítettek Inter- 
netes hirdetéseket: 110 Internetes 
kiadvány még januárban adott meg- 
bízást az Adbot aukciós szolgálat- 
nak, hogy értékesítse a tematikus 
kategóriákra (keresők, indexek, 
szórakoztató és üzleti oldalak) fe- 
losztott több mint 100 millió hirde- 
tési csíkot. A kikiáltási árat CPM 
egységben, vagyis 1000 néző eléré- 
sének költségében adták meg. A 
legalacsonyabb ár 1000 forintnak 
megfelelő összeg volt. Az Adbot 
1592-os költséget számolt fel az 
aukcióért és kötelezte megbízóit, 
hogy határozzák meg célközönsé- 
güket. 


A tavaly indított Intercast Jam című 
közös interaktív program, - melyet a 
Music Tv és az Intel közösen indított - 
januárban ünnepelte egy éves fennál- 
lását. Az MTV napi két órában az M2 
nevű adó napi 24 órában sugározza a 
műsort, melynek nézői megfelelő gép 
birtokában, egy-egy klipp nézése köz- 
ben lehívhatják az arról készült web 
oldalt. 


Paris Music névvel állandó jelleg- 
gel franciák, németek - márciustól 
kelet-európaiak számára is elér- 
hető - zeneboltot nyitott egy fran- 
cia csoport, 15 — 20 Franknak meg- 
felelő összeg ellenében lehet letöl- 
teni egy-egy számot, a 800 címet 
tartalmazó listáról. Habár az Inter- 
neten sok helyen lehet zenéket le- 
tölteni, de általában csak rövidebb 
részleteket - a lemezrendelés pe- 
dig postán keresztül történik -, ez 
az első olyan szolgáltatás, ahol a 
teljes szám letölthető közvetlenül a ! 
számítógép merevlemezére. Kalóz- 
kodás kizárva, a jogdíjat minden jo- 
gosultnak átutalják. 
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A reklám a hálón is behálóz , 


A Wired magazin felmérése sze- 
rint a hagyományos médiák 
mellett Interneten is hirdető cé- 
gek bevétel évente plusz har- 
minc százalékkal emelkedik. 
Ugyanez a felmérés azt is kimu- 
tatta, hogy a felületeket árusító 
online szolgáltatók és kisebb- 
nagyobb vállalkozások csak a 
múlt évben legalább három mil- 
liárd dollár hasznot tettek zseb- 
re. Az igazán nagy bevétellel ke- 
csegtető megrendelésekért to- 
longanak a cégek. A megrende- 
lő pedig azt választja, aki figye- 
lem felkeltőbb, jobb helyen elhe- 
lyezett és profin kivitelezett rek- 
lámokat tud számára nyújtani, 


WHI Az Internet nagyvilágot beszövő hálózatán 
egyre gyakrabban találkozhatunk reklámok- 
kal. Különösen a sokak által látogatott oldala- 
kat, mint például a nagy keresőszolgáltatók 
vagy online keresők oldalait részesítik 
előnyben a hirdető cégek. Hiszen, aki itt helye- 
zi el reklámját, biztos lehet benne, hogy milli- 
ók fogják látni. 

Év végi felmérések szerint egy hónap alatt a 
hálón szörfölők kerek 41 százaléka látogatott 
el a legsikeresebb oldalra, az AOL (America 
Online) főlapjára. Ezalatt a Yahoo keresőrend- 
szer, amely speciális fogalmak szerint osztá- 
lyozza a regisztrált oldalakat, valamint elve- 
szett ismerőseinket is segít felkutatni - a világ 
Internet felhasználóinak egyharmadát vonzotta. 


A tévében sugárzott vagy újságban kinyom- 
tatott hirdetésnél számít a tökéletes időzítés, il- 
letve elhelyezés. Ez a marketingstratégia a Ne- 
ten sokszor csődöt mond, hiszen a hálón meg- 
jelenő reklámcsík sikerét vagy sikertelenségét 
még néhány fontosabb, a média különlegessé- 
géből fakadó ok is vezérli. 

Az egyik legfontosabb feltétel, hogy a hirde- 
tés tartalma egyezzen vagy legalábbis ne üt- 
közzön a hordozónak használt oldal témájával, 
valamint "köszönő" viszonyban legyen a link 
mögött megbúvó oldallal. Az átlagos Internet 
felhasználó kritikus pillantással fut végig a ké- 
pernyőn. Ha egy hirdetésen megakad a szeme, 
és úgy dönt, hogy eltér eredeti útirányától, 
részletes termék- és szolgáltatás leírást vár, 
nem pedig ígéreteket, bosszantó üres szócsép- 
lést. Amikor viszont a reklám trójai falóként 
hír vagy üzenet képében furakodik be a kép- 
ernyőre, az még a hirdető cégről kialakult kép- 
nek is árthat - figyelmeztetnek egyes reklám- 
szakértők. 

A reklámunk hatása nyomán oldalunkra té- 
vedő barangolót be kell vonni a történésbe. Jó 
példa erre néhány virtuális zeneüzlet oldala, 
ahol a látogatók néhány másodperces bemuta- 
tót tölthetnek le a számokból. 

Ugyanígy néhány bank online szolgáltatásá- 
val a reménybeli ügyfél nem sivár leírásokból, 
hanem próbaszámlák közötti próbaátutalások- 
kal ismerkedhet meg. 

Az internetes hirdetéssel szembeni legfonto- 
sabb elvárás röviden: ne legyen unalmas. Fog- 
ja meg az ember figyelmét, keltse fel ér- 
deklődését. Ezzel szemben a jelenlegi kínálat 
csak kis része tesz eleget a fenti követelmé- 
nyeknek. Felmérések szerint az online hirdeté- 
sek túlnyomó többsége nem felel meg a meg- 
célzott közönség elvárásainak. Aligha csoda, 
hogy az internet felhasználók fele a hirdetést 
mai formájában inkább a hálón töltött időrab- 
ló, zavaró elemnek érzi. 

A web-reklám jelenleg még drágának szá- 
mít, ha a hagyományos reklámokkal vetjük 
össze. Viszont sűrűn 
látogatott oldalon sze- 
replő hírdetés jóval 
több potenciális vá- 
sárlóhoz jut el, mintha 


látogatóra, kényelmesebbé téve legközelebb 
számára az eligazodást vagy a bejelentkezést. 

Az adott oldalra visszatérve, a szerver a fel- 
használó közreműködése nélkül kap tájékozta- 
tást arról, hogy melyik oldalon járt közvetlenül 
előtte, s legutóbb milyen témákra volt kíváncsi. 

Ez sokakat zavar és rendszeresen irtják a gé- 
pükön tárolt cookie-kat. Esetleg teljesen ki- 
kapcsolják ezt a lehetőséget vagy vírusirtóhoz 
hasonló külön cookie-ölő programmal felfegy- 
verkezve látnak neki a böngészésnek. 

A hirdetők szempontjából mégis a cookie az 
egyik legígéretesebb eszköz. A hirdetők a coo- 
kie-k segítségével oldhatják meg, hogy a fel- 
használó ne ugyanazt a - számára talán érdek- 
telen - hirdetést lássa számtalanszor, és meg- 
unja tőle a felkeresett oldalakat, hanem le- 
hetőleg mindig más jelenjen meg a kép- 
ernyőjén. 

7 Karner Melitta 


egy hetilapban jelenne 
meg. 

Ezen felül a hálón 
sokkal jobbak a kü- 
lönféle réteget meg- 
célzó hirdetések esé- 
lyei. A böngészőprog- 
ramok által elmentett 
cookie-fájlok . felada- 
ta, hogy a web-szer- 
ver "emlékezzen" a 


Követelmények 
we Szakirányú felsőfokú iskolai végzettség, 

e Szakterületen szerzett széleskörű PC hardver ismeret, 
"e Angol nyelvtudás, vezetői gyakorlat 
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Monitorok, nyomtatók javítása, általános PC hardver szervizfeladatok ellátása, 


Követelmények 


Me PC hardver ismeret Kérjük küldje el önéletrajzát 


"e Szakirányú felsőfokú iskolai végzettség, 
"e Szakterületen szerzett tapasztalat 
e Angol nyelvismeret 


a149.1115-ös faxra, vagy hívja 
Pintér Ágnest a 252-6300 
telefonszámon. 


Közeleg az iskolai félévi bizonyítvány 
osztás, ideje a következő féléven gon- 
dolkodni; lehet-e a lazítani vagy bele 
kell húzni és bizonyítani? A szerencse 
az, hogy mindkét esetben fordulhatunk 
a számítógéphez. Szórakoztató és okta- 
tó programok ma már széles választék- 
ban hozzáférhetők — magyarul is. 


HI Körülnéztünk a magyar multimédia piacon 
és csokorba gyűjtöttük azokat a kiadványokat 
amelyeket nem csak szórakoztató célokra 
használhat a fiatalabb korosztály, hanem a tu- 
dásszerzésben is hasznát veheti. Nem lehet pa- 
nasz a kínálatra,: előbb-utóbb valamennyi is- 
kolai tantárgyhoz megtaláljuk a megfelelő — 
magyar nyelvű - digitális segítséget. A közép- 
iskolai Internet programnak köszönhetően 
egyre nő azoknak a hálószemeknek a száma is, 
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amelyeken az irodalomtól a kémiáig sok tudni- 
valót, segítséget, vagy akár kidolgozott tétele- 
ket találhatunk. 

Kezdjük a sort a legfiatalabb, óvodás, kisis- 
kolás korú gyerekekkel! Az ő multimédiás-ba- 
rangolásaikat kell a legfigyelmesebben kísérni, 
hiszen nem mindegy, hogy milyen más, fontos 
tevékenység rovására tölt a piciny felhasználó 
értékes órákat a számítógép előtt ülve. És ami 
még lényegesebb, rendkívül körültekintően 
kell kiválasztani a CD-t, nehogy a képességeit 
meghaladó feladatok elvegyék a kedvét a 
gyermeknek, vagy az igénytelenül elkészített 
oktatóprogramok korlátozzák a képzelőerő 
használatát. 

A Profi-Média Kft. ManókaLand -— roppant 
szellemes című — játékos képességfejlesztő ki- 
adványa méltán vívott ki elismerést mind a 
szakmától, mind a vásárlóktól. Talán az egyik 
legjobb mesés-oktatóprogrammal játszhat az 
öt és kilenc év közötti csöppség. Belépéskor a 
játékos egy manót választ magának, és megis- 
merkedik Kártyavár és Gombdomnt, a két tra- 
dicionális zöldmanó-település életével, lakói- 
val és úgy általában a manóélettel. A két falu 
sok sok témát rejt, példa erre a család, a közle- 
kedés, időjárás, stb. A helyesen megoldott fel- 
adatokért járó, hangosan csilingelő gyöngyeső 
nem csak a pontszámot, hanem a gyermek si- 
kerélményét is növeli. S miközben gyűlnek a 
gyöngyök és pontok, a kis felhasználó megtud- 
ja sok más mellett, miért változnak meg a hal- 
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Multimédia 


Tanulás a számítógépen 


mazállapotok, vagy hogyan kell leolvasni az 
analóg órát. 

A kezelés természetesen egyszerű, a kép- 
ernyő szélén, a faágon ücsörgő manó minden 
feladatot elmagyaráz, bátran lehet tőle segít- 
séget kérni. A ManókaLand szereplőivel 
megjelent két nyelvoktató CD, a ManóAngol 
és ManóNémet, illetve egy kifejezetten a ter- 
mészettel foglalkozó oktatóprogram is, a Ma- 
nóÉlővilág. 

Az Alice Csodaországban után meg jelent a 
Twist Olivér kalandjait feldolgozó korong is, 
amelyet a WoodStone Kft. készített el. Ahogy 
az elvárható, a rajzfilm megtekintésében nem 
merül ki az interaktivitás: kifestő, puzzle, me- 
móriajátékok is találhatók a lemezen. 

A számítógépről a leghatékonyabban a szá- 
mítógéppel lehet tanulni. A CyberStone számí- 
tógép-oktató sorozata, a Computer Kalauz is 
valószínűleg ezt hivatott bizonyítani. Az első 
rész, a Hardver Iskola öt fejezetre tagolható, 
amelyeket végigjárva a számítástechnika törté- 
nete mellett, mindent megtudhatunk a , vasról". 
Az utolsó fejezet egy kipillantás a rohamosan 
fejlődő világhálóra, témája nem kötődik szoro- 
san az anyaghoz. Főleg olyan diákoknak és a 
számítógéppel most ismerkedő felnőtteknek 
ajánlható a lemez, akiket különösen érdekel, 
hogy mi is történik a képernyőtől nem messze 
található doboz belsejében. 

A rendkívül igényesen elkészített űrkutatási 
és csillagászati program, a Csodálatos Univer- 
zum sincsen korhatárhoz kötve, a téma iránt 
érdeklődők megtalálják benne, amire számíta- 
nak. A CD multimédiás jellemzői közé tarto- 


zik a közel ötszáz színes kép és a húszpercnyi 
filmanyag. Sajnos csak Windows 95 operációs 
rendszer alatt hajlandó elindulni, ez az ára a 
fejlettebb kezelői felületnek. Ez a kiadvány is 
a történeti összefoglalással kezdődik, és az 
őskortól napjainkig tárgyalja az világűr kutatá- 
sát. Érdekesség, hogy megtalálható a lemezen 
az űrkutatási programok részletes leírása és 
egy kislexikon is. 

Azok, akik idén érettségiznek, lassan bele- 
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kezdenek az ismétlésbe, és ilyenkor a hátra- 
lévő negyedikes tananyag alapos átvételére 
sincs mindig elegendő idő. Ilyenkor jól jön 
például a Pilinszky CD, amely a huszadik szá- 
zad kiemelkedő költőjének egész pályafutását 
átfogja: tartalmazza Pilinszky János összes ké- 
ziratát, prózai írását, leveleit és a vele készült 
beszélgetéseket. A multimédiát a filmrészle- 
tek, a hangbejátszások és a rengeteg fénykép 
biztosítja. A CD Multimédia Szoftverház és az 
Osiris Kiadó jelentette meg a lemezt. A Kos- 
suth Kiadó egy magyar nyelvtant oktató CD-t 
készített, amely a teljes középiskolai nyelvtan 
anyagot öleli fel. Az Interaktív Magyar Nyelv- 
tan erősségét a CD-n található 2500 gyakorlat 
adja, és az interaktivitás, mivel a feladatoktól 
gombnyomásra eljuthatunk az oda vonatkozó 
szabályokhoz és a magyarázó szövegrészek- 
hez. Hasznos a diktálási funkció is, 60 órányi 
tollbamondási időt takaríthatnak meg a közép- 
iskolásnak segítő családtagok. 

A multimédiás lehetőségek kihasználásánál 
mindig a nyelvoktató kiadványok jártak az 
élen. Talán a legteljesebb csomagot a CyberS- 
tone Kft ajánlja, hiszen a LANGMaster soro- 
zatban minden benne foglaltatik. A szintenként 
öt CD-t tartalmazó dobozban négy CD-n az an- 
gol szépirodalomi műveken alapuló nyelvlec- 
kék találhatók, ezek moziszerűen mutatják be a 
történetet, miközben halljuk a szöveget felol- 
vasva. Mindegyik leckéhez csaknem húszféle 
feladat tartozik, a kiejtési gyakorlattól a szö- 
veg-kiegészítésen át a szóhangsúly gyakorlásá- 
ig. Az ötödik CD a készletben a LANGMaster 
Collins Cobuild angol-angol értelmező szótár, 
amely abban tér el társaitól, hogy a szócikkek 
mellett a példamondatokat is kiejti, mely igen 
figyelemreméltó szolgáltatás. 

Érdemes megemlíteni a Profi-Média Kft Ki- 
ejtésiskoláját is, amely nem ennyire komplex 
nyelvoktató, mint a LANGMaster, de rendkí- 
vül hasznos dologgal foglalkozik: a magyar 
anyanyelvűek kiejtési problémáit helyezi 
előtérbe, a helyes angol kiejtés egyik fontos ré- 
szét, a helyes hanglejtést is oktatja. 

Kis Gábor 
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A összeolvadás keretében a Digital részvénye- 
sei 30 dollárt készpénzben, s mintegy 0945 
Compag-részvényt kapnak minden egyes Di- 
gital-részvényért. A Compag körülbelül 150 
millió Compag-részvényt és 4.8 milliárd dol- 
lárnyi készpénzt ad át. A megállapodás értel- 
mében a Digital a Compag százszázalékos tu- 
lajdonú leányvállalatává válik. 

Ez lesz a számítógépes iparág eddigi legna- 
gyobb cégfelvásárlása: értéke a Compag 1998. 
január 23-i záró részvényárfolyama szerint 
számítva 9,6 milliárd dollárra rúg. 

"Nagyon nagyra értékeljük azt a szoros kap- 
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Compag - Digital összeolvadás 


elfogadottságot biztosít a Digitalnak az infor- 
matikai piacon" — mondta Robert B. Palmer, a 
Digital elnöke. — "Biztosítja azokat az erőfor- 
rásokat, amelyek révén tovább folytathatjuk 
befektetéseinket és fejlesztéseinket kulcsfon- 
tosságú technológiáink és szolgáltatásaink te- 
rén. Vásárlóink a két cég egymást kiegészítő 


COMPAG ENENKEN 


csolatot, amelyet a Digital a felhasználóival az 
elmúlt 40 év során kialakított. Eltökélt szándé- 
kunk, hogy ezeket a apcsolatokat tovább támo- 
gatjuk és befektetünk a Digital stratégiai fon- 
tosságú területeibe: különösen a világméretű 
szervizhálózatába, és természetesen a 64 bites 
Alpha mikroprocesszorba, az OpenVMS-be, a 
Digital UNIX-os és Windows NT-s vállalati 
rendszereibe, nyílt tárolóeszközeibe és szoft- 
vertermékeibe" - mondta Eckhard Pfeiffer, a 
Compag elnök-vezérigazgatója. 

"Ez az egyesülés kiemelkedő jelenlétet és 


piaci erejének számtalan előnyét élvezhetik 
majd. Például jelenleg a piacon mi kínáljuk a 
vállalati Windows NT-termékek és- szolgálta- 
tások legnagyobb választékát vásárlóink szá- 
mára." 

Pfeiffer szerint az összeolvadással megvaló- 
sul a Compag régi eltökélt célja: a három leg- 
nagyobb IT-cég egyikévé válni. (A két cég 
együttes forgalma a második a világon, csak az 
IBM előzi meg.) S ami még fontosabb ered- 
mény: egy újfajta piacvezető cég jön létre, 
amely szabványalapú, partnerekre építő szá- 


Hirdetés 


mítástechnikát szállít, amelynek jellemzője 
többek között a világszintű termékek. 

Az egyesített cég kereskedelmi hálózata a 
világon a legnagyobb lesz, a termékek és meg- 
oldások több, mint 80 százalékát juttatva el a 
vásárlókhoz. A Compag 1997-ben, a Tandem 
Computers megvásárlásával kiterjesztette kí- 
nálatát a  csúcskategóriájú,  feladatkritikus 
megoldások piacára, megduplázva értékesítési 
és szolgáltatási erőforrásait. Most, a Com- 
pag/Digital/Tandem hármas tovább erősíti a 
fúzióban résztvevők piaci helyzetét. 

Megbízható információink szerint a tulajdo- 
nosi szintű összeolvadás nem érinti a cégek 
önállóságát. Továbbra is megmaradnak a már- 
kanevek, a termékek és az értékesítési csator- 
nák is, de természetesen a Compag és a Digital 
a jövőben fokozottan együttműködik a fejlesz- 
tésekben és kihasználják egymás erőforrásait. 

A megállapodást még a Digital részvényesei- 
nek is jóvá kell hagyni, továbbá az Antitröszt- 
törvények és egyéb szokásos lezárási feltételek 
miatt a tranzakció várhatóan 1998 második ne- 
gyedévében fejeződik be teljesen. 


"Valós TETRA alkalmazások 


Finnország energiaszektorának legnagyobb vállalatánál, a Helsinki Energy- 
nél TETRA rendszert helyeznek üzembe a közeljövőben. Az áram- és táv- 
hőszolgáltatással foglalkozó társaság választását erőteljesen befolyásolták 
a digitális trönkölt rendszer fejlett adatátviteli képességei. A hálózat minden 
elemét a Nokia szállítja. A Helsinki Energy ez év őszétől kezdve lépésről lé- 
pésre áll át analóg rendszeréről a TETRA-ra. Az utolsó alkalmazást 2000- 
ben helyezik át az új hálózatra. Ez lesz a Nokia első olyan TETRA rendsze- 
re, amely élő feladatokat lát el. 

A Helsinki Energy jelenlegi rádiótelefon-hálózata analóg technikára épül. 
A félduplex, hangátvitelre alkalmas rádiótelefonok csak gépkocsiból hasz- 
nálhatók. A digitális trönkölt rendszerben a kommunikáció alapja a mobil 
adatátvitel lesz, amelyen kívül természetesen hangátvitelre alkalmas rádió- 
telefonok is működnek majd. A Helsinki Energy rendszerén virtuális magán- 
hálózatok alakíthatók ki, azaz elképzelhető, hogy a későbbiekben több szer- 
vezet is ugyanezt az infrastruktúrát vegye igénybe. 

Az új rendszer segítségével lehetővé válik, hogy az elektromos vagy táv- 
hőhálózat bármely szakaszán dolgozva, az adatbázisból információkat kér- 
jenek le a gépkocsiban lévő végberendezésre. Vészhelyzetben minden 
szükséges adat eljuttatható a helyszínen dolgozó csoport tagjaihoz. A TET- 
RA rendszer másik fontos feladata a hálózat állapotát mutató adatok továb- 
bítása. Jelenleg mérésadatgyűjtő és- továbbító pontok csak a legnagyobb 
elosztóállomásokon vannak, a kisebb helyeken helyszíni vizsgálatokat kell 
végezni. A TETRA és a vezeték nélküli helyi hurokrendszer segítségével a 
hálózat bármely pontjáról begyűjthetők az információk. 

Adatátviteli alkalmazásoknál kritikus pont lehet, hogy van-e elegendő át- 
viteli csatorna a hálózatban. A TETRA ebből a szempontból is kielégítő, 
TDMA (Time Division Multiple Access, időosztásos többszörös hozzáférés) 
csatornakiosztása rendkívül hatékony. A jelenlegi specifikációk egy szabvá- 
nyos, nyílt rendszer első eredményei, szakértői vélemények szerint azon- 
ban már most megfelelnek a professzionális adatviteli összeköttetések kö- 
vetelményeinek. A jövőben programfejlesztők és berendezésgyártók min- 
den bizonnyal karöltve fejlesztik tovább a szabvány egyes elemeit. Már 
most felvetődik az a gondolat, hogy az országos elektromos elosztóhálózat 
grafikus adatbázisát is összeházasítsák a TETRA-val. Ily módon a gépko- 
csiban lévő munkaállomás képernyőjén grafikus formában jeleníthetők meg 
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a hálózat állapotára vonatkozó információk. További fejlesztések eredmé- 
nyeképpen egy GPS (Global Positioning System) navigációs rendszer is 
csatlakoztatható az előbbiekhez. 

Érdekes kísérletnek ígérkezik a holland rendőrség tesztrendszere, 
amelybe a Nokia mellett több szállítót is bevontak. Felhasználói oldalról a 
kísérlet részese Twente város egyeteme. A rendszert elsősorban műszaki 
célokra fogják használni, egyaránt vizsgálva a hang- és az adatátvitelt. 

A TETRA számítógépes szimulációját követő valós kísérletekből a sza- 
kértők gyakorlati tapasztalatokhoz jutnak, amelyeket részben a holland biz- 
tonsági és sürgősségi szolgálatok digitális trönkölt rendszereinek bevezeté- 
sénél, részben pedig az Aachen, Liége, Maastricht térségében tervezett pi- 
loprojektnél tudnak majd kamatoztatni. 


Tanulmány a briteknek 


Az ország összes sürgősségi szolgálata számára közös TETRA hálózat 


megvalósítására készül a brit kormány. A rendszer specifikációinak kidolgo- 
zására a British Telecomot, a Nokiát, a Motorolát és a TRW-t tömörítő 
OUADRANT konzorciumot bízták meg. A vállalat lehetőséget kap rá, hogy 
közvetlenül együtt dolgozzon a brit sürgősségi szolgálatokkal. A megállapo- 
dást 12 hónapos kemény tárgyalássorozat előzte meg. Eredetileg mintegy 
60 társaság indult a tanulmányra kiírt pályázaton, végül azonban a OUAD- 
RANT kivételével mindenkit kizártak, vagy visszalépett. 


Trönkölt tapasztalatok 


A Nokia mintegy 10 éve foglalkozik a TETRA rendszer fejlesztésével. Ezt 
megelőzően komoly gyakorlatra tett szert az analóg trönkölt megoldások te- 
rületén. Actionet nevű rendszerét -, amely a nyílt MPT 1327 analóg szabvá- 
nyon alapul - Európa, Azsia és Ausztrália több mint 30 országának 100 fel- 
használójához szállította, s ezzel világelső. Piacvezető az 1800/1900 mega- 
hertzes GSM-infrastruktúrában is. A finn vállalatóriás a mobil kommunikáció 
más területein is az élvonalban tartozik. Egyaránt a második helyen szere- 
pel a mobiltelefon-gyártók és a 900 megahertzes GSM-infrastruktúrát szál- 
lítók között. 
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bíró cégek összefognának, akkor itt is intenzí- 
vebb növekedési mutatókat lehetne elérni" — 
mondja Nadari. 

Kilépve az üzletből csak most veszem észre, 
hogy jobb oldalon a Microsoft, baloldalon az 
IBM bemutató terme magasodik, közrefogva 
az Intelt épületét, mintha a látvány az üzletve- 
zető szavait akarná megerősíteni. 

A multikkal szemben, a tér másik felét a "ki- 
sebb" (a legkisebb bolt is legalább kétszáz 
négyzetméteres), általában családi vállalkozás- 


A New Scientist 1994-es márciusi számában Irán akkori hírközlési 
minisztere értekezett arról a szomorú tényről, amely szerint a fejlett 
számítástechnikai berendezések azért nem érhetőek el az Arab és 
Perzsa országokban, és az Internet azért nem terjed kellőképpen, 
mert az iparág döntéshozói (elsősorban az Egyesült Államok) a fen- 
ti országokat elszigetelik a legmodernebb technikák megvásárlásá- 
nak lehetőségétől. Abdul-Hatami Mohammed egyenesen egy új Co- 
com-lista kialakulásáról beszélt. A múlt év végén e sorok írója szem- 
élyesen is meggyőződhetett arról, vajon az elmúlt három évben 


mennyiben változott a fenti helyzet. 


átogatásom első állomása az Iráni 

Iszlám Köztársaság fővárosa: Tehe- 

rán. A kötelező jellegű városnézés és 

bahlava evés után egy vízhordófiútól 

próbálok némi információt szerezni, 
bármilyen számítástechnikai bolt fellelhetési 
helyéről. A fiú első pillanatban nem érti, mit 
akarok tőle. Néhány perc múlva kiderül, hogy 
az utcai arabban nem létezik olyan szó, hogy 
számítógép, helyette a gondolkodó gép vagy 
valami hasonló kifejezést használnak. Végre 
megkapom a kívánt útbaigazítást. 

Néhány saroknyi séta után végre elérkezem 
Irán információ technológiai, multimédiás és 
számítástechnikai központjához. Az iszlám 
fővárosban ez az egyetlen hely, ahol bármilyen, 
a számítástecnikával kapcsolatos berendezést 
meg lehet vásárolni. Minden kapható, mi szem- 
szájnak ingere. Egy Nyugati tér nagyságú terü- 
leten csaknem háromszáz kisebb-nagyobb bolt 
kínálja a legmodernebb gépeket, nyomtatókat, 
programokat, kiegészítő berendezéseket és 
multimédiás eszközöket. 


A Microsoft, az Apple az IBM mellett, a Sun, a 
Canon, a Hewlett Packard, a Digital és még 
számtalan kisebb-nagyobb cég várja széles áru- 
választékkal az egyelőre csekély számú vásár- 
lóközönséget. Több mint meglepő, hogy né- 
hány hónappal ezelőtt az "Áramlások"-nak ne- 
vezett téren a kizárólag processzorokat gyártó 
Intel is képviseletet nyitott. A cég egyik mun- 
katársa, Hasszán Nadari szerint erre azért volt 
szükség, mert az igazi vásárlóerőt képviselő 
nagyvállalatok eltérő módon és időben fejlesz- 
tik gépparkjukat, de mindenki lehetőleg azon- 
nal szeretne hozzájutni a jobb, gyorsabb és na- 
gyobb kapacitású processzorokkal felszerelt 
gépekhez. Ehhez viszont - esetenként 2-3 ezer 


darabos megrendelést tekintve - helyi képvise- 
letre és raktárra van szükség. "A kereslet olyan 
nagy, hogy alkalmanként néhány nap várako- 
zási időt kérünk a megrendelőtől. Az egyéni 
vásárlók fizetőképes rétege azonban rendkívül 
szűk, de ezen a területen is növekedésről szá- 
molhatok be. Ha a piacon jelentős befolyással 


ban működő boltok alkotják, ahol nem sikerült 
olyat kérni, amit ne tudtak volna teljesíteni. 

A legújabb fejlesztésű HP asztali- és kézi 
szkennerek, az IBM nyolcprocesszoros gépe, a 
Macintosh alapításának negyedszázados évfor- 
dulójára kiadott 25"th Anniversary, sőt még 
olyan kuriózumok is kaphatók, mint a dupla se- 
bességű DVD olvasó (Hitachi) és az írható és 
törölhető DVD lemez. A vásárló vágyának és 


képzeletének kizárólag a pénztárcája szabhat 
határt. Az átlag felhasználó anyagi lehetőségei 
persze Iránban is egy közepes teljesítményű 
gép megvásárlására elegendőek. Az "Elektro- 
nikus Emberek" nevű bolt vezetője szerint a 
mintegy ötszázezer - számítógéppel rendelkező 
- háztartás kétharmadában Pentium 133-166-os 
normál processzor üzemel, miniimum 16 mega 
ram, 1,2 gigás merevlemez, 2 megás monitor- 
vezérlő, 4-8-szoros cd olvasó, 16 bites hang- 
kártya, egy pár aktív hangszóró és 14400-as 
belső modem társaságában. A látni való pedig 
általában 15 colos SVGA monitoron keresztül 
jön. Értetlenségemnek hangot adva, ugyanis 
mivel magyarázható, hogy egy hatvanmilliós 
országban mindössze ötszázezer PC található, 
azonnal megkapom a választ: "Az emberek 
életében még mindig nagy szerepe van a vallás- 
nak és a klasszikus értelemben vett hagyomá- 
nyoknak. Ezért van az, hogy csak nagy belső 


varázsszőnyegeni 


konfliktusok árán vásárol egy-egy család szá- 
mítástechnikai berendezéseket" — világosít fel 
Szejf Gotzadeh. 


Ilyen vásárlás egyébként a már számítógép- 
pel rendelkező háztartásokban évente megis- 
métlődik. Ennek okai egyszerűek. Iránban az 
átlag család legalább nyolctagú, általában négy 
gyermekkel. A legifjabbak szüleikkel, nagy- 
szüleikkel is egy fedél alatt élnek. A nagy- 
szülőkön és a feleségen kívül a család többi 
tagja átlagosan napi két órát tölt a gép előtt. A 
gyerekek a játékok alatt átélt izgalmukban ütik- 
vágják a gépet, az apuka pedig hasonlóan visel- 
kedik egy esetleges "lefagyáskor", ami gyakor- 
latilag azt jelenti, hogy egy év alatt a számító- 
gép főbb alkatrészei — nem bírva a megpróbál- 
tatásokat - jelentős mértékben amortizálódnak. 

Az iszlám országban egyébként nem jel- 
lemző a számítástechnika és az informatika 
vívmányainak mindennapos használata. A tíz- 
milliós fővárosban az egyik bank alkalmazottja 
szerint 50 és 100 közötti a pénzkiadó automa- 
ták száma s ezek nagy része bankokban találha- 
tó. Utcára kihelyezett automata nem létezik. A 
hitelkártyával való fizetéssel már kicsit jobb a 
helyzet. Általában a nagyobb áruházakban, 
filmszínházakban (!), éttermekben már hitel- 
kártyával is ki lehet egyenlíteni a számla vég- 
összegét. 

Míg a készpénzkímélő eljárások nagy része 
szinte ismeretlen, addig a rádiótelefonok piaca 
a 97-es évben érte el a kínálati szintet. A Tehe- 
ránban töltött egy hét alatt teljes mértékben si- 
került arról megbizonyosodni, hogy a főváros- 
ban még a vízhordófiúnak is mobiltelefonja 
van (állítása szerint ezen keresztül veszi fel a 
rendeléseket). A nőknél lévő készüléknek pe- 
dig kettős a funkciója. A bazárbeli — ez nálunk 
a piacnak felel meg -— vásárlások alkalmával 
férjüket kérdezik meg arról, milyen vacsora le- 
gyen estére, a házastárs pedig bármikor értesül- 
het arról, hogy az asszony merre jár. 


Ha valaki huzamosabb időt tölt Iránban, kis- 
vártatva az az érzése, mintha mindenki állandó- 
an telefonálna. Az effajta kommunikáció azon- 
ban csak látszólag szabad, a vezetékes és mobil 
hívásokat az állam szigorúan korlátozza. Kül- 
földre kizárólag állami intézményekből, válla- 
lati irodákból és otthonról lehet hívást kezde- 


ményezni, de ilyenkor sem biztos, hogy sikerül 
is beszélni a kívánt személlyel. A hívások 
ugyanis analóg központon keresztül történnek, 
a számot a régi filmekből ismert telefonos 
kisasszonnyal kell kapcsoltatni, aki mindenféle 
indoklás nélkül megtagadhatja a hívást és bár- 
melyik pillanatban megszakíthatja a már élő 
vonalat. 

A műholdas televíziózás esetében hasonló 
korlátozások érvényesek. A szatelites műsor- 
nézés tiltott szórakozás Iránban, ennek ellenére 
szinte minden háztartásban megtalálható a jól 
ismert parabola antenna. De nem a háztetőn, 
hanem a lakás egy erre a célra elkülönített ré- 
szében. Erre azért van szükség, mert ha vala- 
kiről kiderül, hogy műholdvevőt tart otthon, 
akkor az első két alkalommal pénzbüntetés, 
harmadszorra viszont negyven korbácsütés a 
"jutalma". Érthető tehát, ha senki sem szeret te- 
levízió nézési szokásairól beszélni. Annyit 
azért sikerült kiderítenem, hogy a legközked- 
veltebbek a szex és zenei csatornák. A legné- 
zettebb adó pedig az MTV ASIA. 

Az Internetről szólva el kell mondani, hogy a 
"feldrótozott" lakások nagy részében naponta 
használják a "hálót", de a tökéletes szabadság 
itt sem érvényesül. A pornó, szex és erotikus 
tartalmú, valamint a nyugati országok politikai, 
gazdasági és vallási jellegű site-jai teljességgel 
elérhetetlennek. Arról nem is szólva, hogy az 
ilyen oldalak elérésére tett kísérleteket egy 
rendszer figyeli. Ugyanakkor felismerve az In- 
ternet üzleti lehetőségeit, az elmúlt év végén az 
Iráni Iszlám Köztársaság és Szaud-Arábia 
megállapodást kötöttek egymással. Eszerint 
2000-ig két milliárd dollárt ruháznak be, 
amelynek jelentős részét technikai fejlesztésre 
és oktatási célokra fordítják. 

Mindezek alapján úgy tűnik, mintha Irán 
nem tudná eldönteni, mit kezdjen a technika és 
az informatika vívmányaival. Az embereket le- 
nyűgözi ugyan, hogy mi mindenre képes a szá- 
mítógép, a telefon vagy az egyszerű bankkártya 
olvasó, de nagyrészük inkább csak távolról 
csodálja ezeket a lehetőségeket, használni már 
nem meri. 

Bizakodásra talán az adhat okot, hogy az il- 
letékesek éppen ezekben a hónapokban dolgoz- 
zák ki azt a tervezetet, amelynek pontjai az is- 
kolákban bevezetésre kerülő Internet oktatást, 
alapfokú szövegszerkesztési ismeretek meg- 
szerzését és az informatikai eszközök használa- 
tát szorgalmazzák minden iráni állampolgár 
számára. 

Klátyik István 
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, Tovább erábikodik-e a Canon? 


A Canon története a legutóbbi időkig töretlen siker 
sztori volt. Kérdéses azonban, hogy mennyire tudja 
folytatni diadalmenetét a cég, különösen a számára 
szokatlan digitális képfeldolgozás területén. 


MI A Canon felvirágoztatója, Kaku 
Ryuzaburo a legkevésbé sem ne- 
vezhető hagyományos japán üz- 
letembernek. A viszonylag kis op- 
tikai társaság, amely 1975-ben, 
Kaku elnöki kinevezésekor még 
400 millió dolláros forgalmat ért 
el, a múlt évben már 23 milliárd 
dollár értékű üzletet kötött. A 
nyolcvanas években profitja éven- 
te 20 százalékkal növekedett. 


A fotózással 
kezdödött 


Több mint hatvan évvel ezelőtt 
alakult meg a cég, hagyományo- 
san optikai készülékek, elsősor- 
ban fényképezőgépek gyártására 
specializálódott. Eleinte a cél a 
Leica, az első számú közellenség 


legyőzése volt a cél. A hasonló te- 
vékenységi körrel rendelkező vál- 
lalat felett a Canon - viszonylag 
rövid ideig tartó háborúban - ma- 
gabiztos győzelmet aratott. A hat- 
vanas évek végén végleg ráálltak 
az irodaeszközök készítésére és 
fejlesztésére, a  fénymásológép 
gyártást pedig néhány év alatt for- 
radalmasították. 

Igazán nagy dobásnak azonban 
1977-ben a lézernyomtató feltalá- 
lása bizonyult. Noha a legutóbbi 
időkig ezek a készülékek bizo- 
nyultak a legkorszerűbb eszkö- 
zöknek, a Canonnak a Hewlett- 
Packarddal közösen sikerült olyan 
tintasugaras printert kifejleszte- 
nie, amellyel a két óriás megőriz- 
hette fölényét a mezőnyben. Ez a 
technikai előny a mai napig jel- 


ONTO PLUS 


Ügyviteli programrendszer 


Komplex megoldás 
- számlázás, 
- pén 
- főkönyvi könyvelés, 


gyi nyilvántartás, 


- mérleg- és elemzéskészítés, 
- raktári nyilvántartás és 


anyagköny 
- bérszámfejtés, 
- tárgyieszköz-nyilvántartás, 
- cash-flow 


Komplex 
vevőszolgálat 
- kezelői tanfolyamok, 
- helyszíni segítség, 
- forródrótos" telefon- 
szolgálat 


Komplex szolgáltatás 


- forint- és devizaszámlázás, 
- forint- és devizakönyvelés, 
- automatikus gyűjtések 

(analitika, utókalkuláció), 
- számviteli és vezetői 


információk, 
- több cég könyvelésének 
párhuzamos vezetése 


Komplex 
hardvertámogatás 


- asztali és hordozható 


számítógépek, 
- számítógépes hálózatok, 
- nyomtatók 


Nálunk a 2000-es év sem probléma 
COBRA COMPUTER, - 1132 Budapest, Alig u. 14. 
Telefon: 270-6390 Fax: 344-2849 
Internetcím: www.cobra.hu 


győri képviselet: ECOREX 9023 Győr, Corvin u. 10. Tel.: 96-318-570 


lemzi a vállalatóriást. Ennek az az 
ára, hogy a központ falain belül a 
fejlesztés továbbra is a legfonto- 
sabb terület. 


Digitális technika 


A technikai fejlődés gyorsaságá- 
nak köszönhetően idén tavasszal 
kerül a boltokba a vállalat új mód- 
szereken alapuló  nyomtatója, 
amely Canon digitális kamerával 
együtt - számítógép közreműkö- 
dése nélkül - nyomtatja ki a fotó- 
minőségű képet. Mitarai Fujio, a 
Canon jelenlegi elnöke szerint az 
új kombináció forradalmasítani 
fogja a fényképészeti eljárások pi- 
acát. 

A csúcsra feljutva azonban új 
típusú problémák jelentkeztek a 
Canon életében. Endo Icsiro ter- 
mékfejlesztési igazgató szerint: 
"eljutottunk arra a pontra, ahol 
már mi választjuk meg célpontja- 
inkat. Senki sem követ minket." 
Vigyázni kell tehát a fejlesztések- 


kel, hiszen amerre a Canon moz- 
dul, arra mennek a többiek is. 
Emiatt esetleg sikertelen techni- 
kai jellegű váltás, vagy egy kevés- 
bé népszerű újdonság bevezetése 
a piacra, azonnal romba döntheti 
az óriás eddig szépen felépített 
kártyavárát. A gyártókör szélese- 
désével ugyanis szükségessé vált, 
hogy a Canon bemerészkedjen a 
digitális technológia világába. 
Kérdés csak az, hogyan boldogul 
ezen az általa kevéssé ismert terü- 
leten. A Canon hagyományosan 
legerősebb oldala idáig is az új 
technológiák kifejlesztése volt, de 
a kész technológiák gyors piacra 
dobásában eddig nem jeleskedett. 
A szakértők szerint ezért a Ca- 
nonnak fel kell gyorsulnia és na- 
gyobb hangsúlyt kell helyeznie a 
piacra. Ellenkező esetben úgy jár- 
nak, mint a kőkorszak hatalmas 
állatai, a mamutok: nem tudván 
alkalmazkodni a megváltozott 
környezeti feltételekhez, előbb- 
utóbb meghalnak. V 
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1800-as rendszer 
a láthatáron 


A MATEL / CGSAT Csoport teljesítette kon- 
cessziós kötelezettségeit. Kétszázötvenötmil- 
lió dolláros befektetéssel két év alatt a Szeged- 
Szentes primer körzetben kétszeresére, a Vác- 
Gödöllő körzetben három és félszeresére nö- 
velte a telefonhálózatot és kínálati piacot te- 
remtett - jelentette be Némethy László, a hold- 
ing tavaly decemberben kinevezett vezérigaz- 
gatója. A cégvezető hangsúlyozta, hogy cége a 
helyi távközlési szolgáltatók konszolidációjá- 
nak szorgalmazásában, a DCS 1800 mobil te- 
lefonrendszer bevezetésének előmozdításában 
és az adatátviteli piac gyors fejlesztésében ér- 
dekelt. Magyarország gazdasági és infrastruk- 
turális fejlettsége alapján nem halasztható to- 
vább az üzleti-városi kommunikációt a GSM- 
nél magasabb minőségben kiszolgáló DCS 
1800-as technológia bevezetése. A MATEL / 
CGSAT 1998-ban részt szeretne venni a tech- 
nológia meghonosításában és kész pályázni 
egy európai gyakorlatnak megfelelő tenderen - 
mondta az igazgató. 


Filterek 
a Photoshophoz 


Új színfolttal bővült a grafikai szoftverek pa- 
lettája: a közelmúltban megjelentek a Kuvik 
filterek. Az Adobe Photoshop szűrőgyűjtemé- 
nye kiegészítőként, úgynevezett plug-in mo- 
dulként épül a programba. Különösen érdekes- 
sé teszi ezt a szoftvercsomagot, hogy magyar 
fejlesztésről van szó: a Kuvik filtereket a Fon- 
toló Stúdió fejlesztette ki és forgalmazza. 

A szűrők magyar és angol nyelven egyaránt 
használhatóak és megtaláljuk a Windows ver- 
zió mellett a Macintoshon használható válto- 
Zatot is. A szűrők részben olyan feladatokra kí- 
nálnak könnyebb megoldást, amelyeket eddig 
csak körülményesen lehetett elvégezni a Pho- 
toshopban, részben pedig teljesen új, különle- 
ges hatásokat valósítanak meg. A kaleidosz- 
kóp, az ellágyított perem, a zászlót utánzó ha- 
tás, mind-mind egyszerűen és gyorsan hasz- 
nálható, mégis a lényeges elemeket tetszőlege- 
sen beállíthatjuk. 


Megérkezett 
a Pentium II 


Az Intel Corporation mágyar képviselete egy 
nappal az amerikai, Santa Clara-i bejelentés 
után Magyarországon is bemutatta a jelenleg 
legnagyobb teljesítményű processzorát, a 333 
MHz-es Pentium II processzort. Ez a pro- 
cesszor egyben az első olyan Pentium II-es, 
amely már az Intel korszerű 0,25 mikronos 
gyártási technológiával készült. A technológia 
lehetővé teszi, hogy 1998-ban az Intel pillanat- 
nyilag leggyorsabb processzorait tömegesen 
termeljék. 


Az Internetet használó nagyvállalatok és ma- 
gánszemélyek számára lehetővé válik a képek 
és a processzorfüggő adatbázisok letöltése és 
kezelése. A játékokhoz, az Interaktív DVD- 
hez, a videoképek feldolgozásához szükséges 


grafikai és 3D-igényes alkalmazás szintén jól 
hasznosíthatja a Pentium II processzor kie- 
gyensúlyozott teljesítményét. 

A hét és fél millió tranzisztoros Pentium II 
processzor 333, 300, 266 és 233 MHz-es vál- 
tozatban kapható. Ezer darab rendelése esetén 
a 333 MHz-es Pentium II processzor egységá- 
ra 722 dollár. 


Otvenmilliós 
2 2 
megállapodás 
A NOKIA Telecommunications és a Pannon 
GSM januárban ismét meghosszabbította a 
GSM berendezések szállítására kötött hosszú 
távú keretmegállapodást. Így a NOKIA 1998- 
ban is változatlanul a Pannon GSM kizáróla- 
gos GSM berendezés beszállítója marad. A 
cég egyébként a világ két legjelentősebb háló- 
zatának - GSM/DCS - szállítója, s az 1993-ban 
a Pannon GSM-mel kötött első keretszerződés 
megkötése óta a vezeték nélküli adatszolgálta- 
tás úttörője és piacvezetője. Az új megállapo- 
dás szerint ebben az évben a NOKIA közel 50 
millió USA dollár érékű GSM hálózati beren- 
dezést szállít a Pannon GSM számára. 

A NOKIA a hálózati berendezések mellett 
értéknövelt szolgáltatások, integrált hálózati 
elemek és mobil adatátviteli hálózati elemek 
szállítását is vállalta. 


Fejlesztés a Westelnél 


A Westel Rádiótelefon Kft. már-már hagyomá- 
nyosnak mondható évnyitó sajtóreggelijén Dr. 
Szini István, a cég vezérigazgatója beszámolt 
az elmúlt év eredményeiről, és az idei év terve- 
iről. 

A cég ügyfeleinek száma elérte a nyolcva- 
nezret, terveit átlagosan száztíz százalékra tel- 
jesítette és megfelelt a tulajdonosok magas 
szintű elvárásainak. A vezérigazgató szerint a 
tavaly elindított kedvező folyamatok alapján, 
körülbelül másfél év elteltével várható, hogy a 
06 60-as szolgáltatást választók száma eléri a 
százezret. 

Ebben az évben minimálisan huszonöt bázi- 
sállomás üzembe helyezését tervezik, amelyek 


kettős célt szolgálnak: a megnövekedett forga- 
lom kielégítésére a vidéki nagyvárosokban 
(Százhalombatta, Debrecen, Szolnok) új cellá- 
kat kapcsolnak majd be, illetve a stabilabb hí- 
vásbiztonság érdekében egyes területeken - a 
minőségjavulás érdekében - új bázisállomások 
telepítése várható. 

Az Ericsson vállalatból kivált svéd céggel, a 
Radio Design-nal a Westel Kft. olyan forradal- 
mi műszaki megoldást dolgozott ki a négy- 
százötven MHz-es rádiófrekvenciás mobiltele- 
fonokhoz, amely által a vétel áthallás- és za- 
varmentes, a készülékek akár gyufás skatulya 
méretűek is lehetnek, a teljesítményfelvételük 
pedig tizede a mai korszerű GSM telefonok- 
hoz képest. 


A Cobra megújulása 


Az egyik legsikeresebb hazai ügyviteli szoft- 
ver, a CobraConto legújabb változatát mutatta 
be a Cobra Computer. A nagyközönség a 
szoftverbörzén ismerheti meg a programcso- 
magot. 

Több mint tíz év során folyamatosan fejlesz- 
tett, elsősorban a kis- és középvállalatok igé- 
nyeinek megfelelő szoftver Windowsos válto- 
zata, a CobraContoWin-t 1997-ben komoly pi- 
aci sikert hozott. A széles felhasználói kör sok 
javaslatot adott a továbbfejlesztésre. 

Hatásukra került a rendszerbe a bérszám- 
fejtő- és munkaügyi program. A kevésbé 
komplex feladatok megoldását gépesítő cége- 
ket a teljes rendszer egyszerűsített változata, a 
CobraContoLight számlázó és készletnyilván- 
tartó program segíti Ez elsősorban a kisvállal- 
kozások, boltok között népszerű. 

Érdemes megemlíteni, hogy a Dunaújvárosi 
Városgazdálkodási — Rt. — CobraContoWin-- 
programcsomagra építette teljes adminisztrá- 
cióját. A szoftverrel sikerült megoldani a sze- 
métgyűjtés és közüzemi számlázás adminiszt- 
rációjának automatizálását: a kukák és konté- 
nerek azonosítása a szemét elszállításakor vo- 
nalkód leolvasással történik, majd az így nyert 
adatok alapján állapítják meg a fizetendő díjat. 


Az Atlétikai EB-t 
az Ericsson is támogatja 


Az Ericsson december 22-én szponzorációs 
megállapodást kötött az Európai Atlétikai Szö- 
vetséggel (EAA) az idén augusztusban Buda- 
pesten megrendezendő atlétikai Európa-baj- 
nokság támogatására. A magyarországi Erics- 
son kapcsolódása az augusztusi sportesemény- 
hez kettős. Nemcsak a versenyt támogatja, ha- 
nem annak egyik kiemelkedő magyar esélye- 
sét, az olimpiai bajnok Kiss Balázs kalapács- 
vetőt is - a Westel 900 GSM Mobil Távközlési 
Rt.-vel közösen. A Team Ericsson — Westel 
900 csapatban Kiss Balázs a negyedik olimpi- 
ai bajnok, Kőbán Rita, Horváth Csaba és Kolo- 
nits György után. 
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y cs szüksége. Csak helyezze a készüléket a számítógép, a nyomtató vagy akár egy 
másik Nokia 6110-es mobiltele beépített infraegység segítségével Ön vezeték használata nélkül kommunikálhat! 
Küldhet e-mail üzeneteket vagy inyomtathatja a Nokia 6110-es határidőnaplójában rögzített feljegyzéseit; elektronikus 
névjegykártyaként továbbíthat neveket és telefonszámokat. Mindemellett három játékot is talál benne, amelyeket nemcsak 


egymagában élvezhet - bárkivel játszhat, aki ugyanilyen infrás készülékkel rendelkezik. e Mindent tud, amit Ön egy mobil- 
telefontól elvár, sőt, még ennél is többet. A Nokia 6110-es egy igazi mobil műremek. 
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